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Werden Sie Teil unseres Teams   

und senden Sie uns Ihre vollständige Bewerbung über das Bewerbungsportal:   

Welcome to the Jungle 
  

     www.imug-rating.de 

 

 

 

  
 

 

 

   

IHRE AUFGABEN 

 Als Mitglied des europäischen Sales-Teams und Teil 

der deutschen Tochtergesellschaft imug rating sind 

Sie u. a. verantwortlich für Neukunden-Akquisition 

und Upselling bestehender Kunden und Vertragsver-

handlungen. Zu unseren Zielgruppen gehören Asset 

Manager, Banken und institutionelle Investoren. 

 Sie erhöhen die Sichtbarkeit der EthiFinance-Gruppe 

im deutschsprachigen Raum u. a. durch aktives Netz-

werken, direkte Kundenansprache und die Teil-

nahme an Konferenzen, Messen und anderen Veran-

staltungen. Dies erfordert auch eine aktive Präsenz in 

professionellen sozialen Netzwerken. 

 Sie arbeiten gemeinsam mit unseren Sales- und 

Kommunikations-Expert*innen an der ständigen Ver-

besserung und Weiterentwicklung der Marketing- 

und Kommunikationsaktivitäten. 

 Sie analysieren neue Regulierungen und Marktstan-

dards und entwickeln unsere Produkte stetig weiter. 

  

 
   

  

  

 

  

 

  

 

    

 

  

  

  

   
   

SENIOR SALES EXECUTIVE 

WIR SUCHEN AB SOFORT(M/W/D) 

  

 
   

   

  

 
  
    

 

Werden Sie Teil einer der führenden europäischen ESG-Rating- und Kreditagenturen und entwickeln 

Sie gemeinsam mit uns den Sustainable-Finance-Markt im deutschsprachigen Raum weiter.

Sie vermarkten vorzugsweise aus Frankfurt am Main insbesondere das ESG-Portfolio der 

EthiFinance-Gruppe im deutschsprachigen Raum. Ihre Aktivitäten – im Einklang mit der Gruppen- 

Strategie und in Zusammenarbeit mit unseren internationalen Expert*innen – unterstützen so das 

weitere Wachstum unserer bestehenden Kundenbasis.

IHR PROFIL

 Abgeschlossenes Masterstudium oder gleichwertiger

  Abschluss – beispielhafte Schwerpunkte:

Sustainability, Finanzwirtschaft, Umweltwissenschaf-

ten etc.

 Ca. 3 – 7 Jahre Berufserfahrung im Verkauf von finan-

  ziellen und/oder nicht-finanziellen Dienstleistungen

 Sehr gute Kenntnisse über den Finanzmarkt – ideal-

  erweise mit Schwerpunkt Asset Management, insbe-

sondere in Deutschland

 Motivation und Begeisterungsfähigkeit für

  Sustainable Finance

 Eigenständige und verantwortliche Arbeitsweise

  gepaart mit Reisebereitschaft

 Verbindliches Auftreten und sehr gute Kommunikati-

  ons- sowie Präsentationsfähigkeiten

 Klares Wertegerüst, Teamgeist und Einsatzfreude

 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

https://www.welcometothejungle.com/en/companies/ethifinance/jobs/senior-sales-executive_frankfurt-oder?q=44a9026315650704ee4f948de859ede8&o=1848287
http://www.imug-rating.de/
https://www.linkedin.com/company/imug-rating/
https://www.imug-rating.de/karriere/
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WER WIR SIND 
 

 

imug rating ist führender deutscher Anbieter für Strategie 

und Umsetzung von ESG-Investments sowie für Nachhaltig-

keitsbewertungen. Als Partner für Finanzmarkt, Wirtschaft 

und öffentliche Hand steht das Unternehmen seit über 25 

Jahren für nachhaltige Strategien, Daten und Reportings 

sowie für glaubwürdige Second Party Opinions, Nachhaltig-

keitsratings und Gutachten. 

 

Seit Mitte März 2023 ist imug rating Teil der europäischen 

EthiFinance-Gruppe mit Sitz in Lyon. 

EthiFinance ist eine unabhängige europäische Rating-, Re-

search- und Beratungsgruppe für Investoren, Unternehmen 

und Organisationen im nachhaltigen Finanzmarkt mit Sitz 

in Lyon. Die Gruppe verfolgt das Ziel, führende europäische 

Agentur für finanzielle und nicht-finanzielle Ratings zu wer-

den. 

 

 

 

 

DARAUF KÖNNEN SIE SICH FREUEN 

• Ein internationales, engagiertes Team, das Wert auf Zusammenarbeit auf Augenhöhe legt 

• Ein Unternehmen, das ein Gleichgewicht zwischen Arbeits- und Privatleben durch flexibles und mobiles Arbeiten fördert 

• Mehr als 150 Kolleg*innen in Hannover, Paris, Lyon, Madrid und Granada 

• Eine dynamisch wachsende Gruppe mit vielen Entwicklungsmöglichkeiten 

• Die Förderung der Nutzung von öffentlichen Verkehrsmitteln durch Deutschlandticket und BahnCard Business 

• Team-Events, wie Betriebsausflüge, Weihnachtsfeiern, After-Work, Kickerturniere und Business Run 

• Deutschlandweite Fitnesskooperationen 

https://www.welcometothejungle.com/en/companies/ethifinance/jobs/senior-sales-executive_frankfurt-oder?q=44a9026315650704ee4f948de859ede8&o=1848287
http://www.imug-rating.de/
https://www.linkedin.com/company/imug-rating/
https://www.imug-rating.de/karriere/

